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ZAPYTANIE OFERTOWE 

Postepowanie nie podlega ustawie z dnia 29 stycznia 2004 r. Prawo zamowien publicznych 
(tekst jednolity - Dz. U z 2013 r., poz. 907 ze zm.) - albowiem wartosc Zamowienia, jakiego 
dotyczy niniejsze postepowanie, nie przekracza rownowartosci kwoty 30.000 Euro. 

ZAMAWIAJACY: 
Pahstwowa Wyzsza Szkota Zawodowa im. Witelona w Legnicy. 
Ul. Sejmowa 5 A, 59-220 Legnica 
tel. (076) 72 723 22 83, fax. (076) 72 723 29 00 
e-mail: pwsz@pwsz.leRnica.edu.pl 
www.pwsz.legnica.edu.pl 

zaprasza do ztozenia propozycji cenowej na: 

„Opracowanie Biznes Planu dia inwestycji pn. „Centrum Widowiskowo - Sportowego 
PWSZ im. Witelona w Legnicy" na podstawie przygotowanej analizy popytu dia tej 
inwestycji". 

1. Opis sposobu przygotowania propozycji cenowej: 

Propozycje cenowq nalezy przygotowac na zatqczonym druku. (zatqcznik nr 1) 

Ceny podane w propozycji cenowej powinny bye wyrazone cyfrowo oraz stownie. 
Oferta cenowa powinna bye napisana wj^zyku polskim, trwatq i czyteinq technikq. 
Oferta cenowa powinna obejmowac catosc zamowienia. 

2. Opis przedmiotu zamowienia: 

Biznes plan ma na celu okreslenie gtownych zatozeri biznesowych dia przedsiewzi^cia 
i wykazanie jego opiacalnosci. Dokument ten b^dzie rowniez narz^dziem do pozyskania 
zrodet finansowania. 

Zakres mervtorvczny: 

1. Przedmiot opracowania. 
2. Podsumowanie i wnioski: 

2.1 Geneza przedsi^wziecia 
2.2 Cele i oddziatywanie przedsî wziQcia 

Regon: 390624793 NIP: 691-19-94-675 



2.3 Ocena wpfywy projektu na realizacje strategii narodowej/regionalnej /lokalnej 
2.4 Opis przedsiewzi^cia, w tym zakres rzeczowy 
2.5 Plan wdrozenia przedsi^wziecia 
2.6 Wyniki analiz instytucjonalnych 
2.7 Wyniki analiza finansowych 
2.8 Wyniki analizy ryzyka 
2.9 Plan finansowania przedsiewzi^cia 

3. Opis inwestycji i przewidywane naktady: 
3.1 Zakres rzeczowy inwestycji 
3.2 Lokalizacja 
3.3 Opis i charakterystyka wybranej technologii 
3.4 Koszty inwestycyjne 

• Koszty zadania inwestycyjnego 

• Koszty inwestycji odtworzeniowych 
4. Analiza popytu: 

4.1 Potencjat spoleczno-gospodarczy Legnicy i regionu. 
4.2 Charakterystyke rynku, na ktorym ma bye realizowany projekt, w tym 

identyfikacje odbiorcow projektu (charakterystyka, profil odbiorcy). 
4.3 Okreslenie potrzeb odbiorcow projektu, zainteresowania usiugami i 

produktami, jakie oferujq analogiczne obiekty. 
4.4 Rozmiar rynku, na jakim realizowany jest projekt 
4.5 Szacowana, mozliwa do uzyskania liczba odbiorcow (efekty frekwencyjne, 

potencjal nabywczy, mozliwosci przyciagania odbiorcow ponadregionalnych). 
4.6 Ocena kompleksowosci projektu 

5. Charakterystyka prowadzanej dziatalnosci: 
5.1 Rodzaje swiadczonych usiug na: 

• Hala widowiskowo- sportowa 

• Basen 

• Zespot rehabilitacyjny 

• Restauracje 

• Inne. 

5.2 Technologia swiadczonych usiug 
5.3 Zapotrzebowanie energie, materiaiy i ustugi 
5.4 Potencjaini dostawcy 

6. Plan marketingowy: 
6.1 Plan sprzedazy usiug 
6.2 Polityka cenowa 
6.3 Dziaiania promocyjne i informacyjne 
6.4 Koszty dziaiah marketingowych 

7. Plan wdrazania projektu: 
7.1 Struktura wdrazania projektu 
7.2 Dziaiania instytucjonalne i administracyjne z celu wdrozenia projektu 
7.3 Koszty wdrazania Projektu 
7.4 Harmonogram realizacji przedsi^wziecia 

8. Rozwiqzanie instytucjonalne prowadzonej dziaialnosci: 



8.1 Inicjatorzy/zatozyciele 
8.2 Wtasnosc 
8.3 Forma prawna prowadzonej dziatalnosci 
8.4 Partnerstwo publiczno-prywatne - inwestor strategiczny 

9. Zarzqdzanie: 
9.1 Struktura organizacyjna 
9.2 Kompetencje pracownikow i kadra zarzqdzajqca 
9.3 Koszty wynagrodzeri 
9.4 Zasoby techniczne do zarzqdzania i administrowania 

10. Analiza SWOT dia projektu 
11. Plan finansowania przedsi^wziecia: 

11.1 Harmonogram rzeczowo-finansowy 
11.2 Zrodta finansowania 
11.3 Uwarunkowania wsparcia ze srodkow publicznych (dotacje UE, dotacje 

z budzetu paristwa) 
11.4 Uwarunkowania finansowania w formule PPP 
11.5 Koszt pozyskania kapitatu 
11.6 Montaz finansowy 

12. Analiza finansowa: 
12.1 Prognoza kosztow operacyjnych, w tym amortyzacja 
12.2 Plan sprzedazy i prognoza przychodow ze sprzedazy 
12.3 Zapotrzebowanie na kapitat obrotowy 
12.4 Prognoza sprawozdan finansowych: bilans, rachunek zyskow i strat, przeptywy 

srodkow pieni^znych 
12.5 Analizy optacalnosci przedsi^wziecia 
12.6 Okres zwrotu zaangazowanych srodkow 
12.7 Analiza wskaznikowa dia operatora 

13. Analiza ryzyka: 
13.1 Analiza wrazliwosci 

• Badanie zmienne i ich wptyw na odchylnie wskaznikow finansowych 

• Zastawienie zmiennych uznanych za krytyczne 

• Wartosci progowe 

• Badanie przeptywow pienieznych 

13.2 Analiza jakosciowa ryzyka: 

• Analiza ryzyka w odniesieniu do otrzymanych wynikow finansowych 

• Analiza ryzyka formalno-instytucjonalnych 

• Propozycje dziatari w celu zminimalizowania zidentyfikowanych ryzyka 

14. Prezentacja gtownych zatozeh i wynikow przedsi^wziecia 

3. Przy wyborze propozycji cenowej do realizacji zamowienia Zamawiajgcy b̂ dzie s'\q 
kierowat kryterium: 

Cena 100 % 



4. Opis sposobu obliczenia ceny w sktadanej propozycji cenowej: 

Cena ryczattowa podana przez Wykonawca jest wyrazonq w pieniqdzu w ztotych polskich 
wartosciq usiugi i innych swiadczeh Wykonawcy, stanowiqcych przedmiot zamowienia. 
Cene oferty oblicza si^ na podstawie: 

a) Wyceny sporzqdzonej w oparciu o opis przedmiotu zamowienia obliczonej w PLN, 
b) Wyceny innych swiadczeri wykonawcy bez VAT - obliczonej w PLN, 
c) do obliczonej w powyzszy sposob tqcznej wartosci nalicza si^ obowiqzuj^cy podatek VAT 

otrzymujqc cen^ przedmiotu zamowienia. 
Wykonawca zobowiazany jest do zdobycia wszelkich informacji, w tym dokonania wizji 
lokalnej na terenie obĵ tym zamowieniem, ktore mogg bye konieczne do prawidtowej 
wyceny wartosci ustugi, gdyz wyklucza sî  mozliwosc roszczeh Wykonawcy zwî zanych z 
bt̂ dnym skalkulowaniem ceny lub pominî ciem elementow niezb̂ dnych do wykonania 
umowy 

5. Cena podana przez Wykonawcy za swiadczon^ ustuee'/robote 
budowlangVdostawQ^ obowî zuje przez caty okres obowiqzywania umowy i nie 
bedzie/bedzie podlegata waloryzacji* (podac klauzul̂  waloryzacyjn )̂. 

* niepotrzebne skreslic 

6. Miejsce i termin ztozenia propozycji cenowej: 

Propozycje cenowq nalezy przestac w terminie do dnia 11.08.2014 do godz. 10.00 
na adres e-mailowy: wetulanik@pwsz.legnica.edu.pl lub wasikj@pwsz.legnica.edu.pl 
Wykonawca moze wprowadzic zmiany lub wycofac ziozonq przez siebie propozycje cenowq 
przed uptywem terminu jej sktadania. 

7. IVIiejsce oraz termin otwarcia propozycji cenowej: 

Otwarcie ziozonych propozycji cenowych nastqpi w dniu 11.08.2014 r. o godz. 10.10 w 
siedzibie Zamawiajqcego: ul. Sejmowa 5A pok. 151 
Osobq uprawnionq do kontaktow z Wykonawcami jest/: Jozef Wqsik, tel.: 76 723 22 78 
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Zataczniki: 

Wzor „Propozycji cenowej" 


